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Kirik Bir Sistem: Guven Kaybi ve
Yuksek Maliyetler

Gayrimenkul sektoru biyik yapisal sorunlarla karsi karsiya. Bu sorunlar hem alicilar hem
de saticilar icin zaman, para ve gliven kaybina yol agarken sektoriin karlihdgini baltaliyor.

1. Guven Eksikligi 2. Yuksek Komisyonlar
Yanlis, eksik ve manipllatif bilgiler; Hem alicidan hem saticidan alinan
musteri guvenini zedeler ve satis yuksek Ucretler, islem

iptallerine yol acgar. maliyetlerini gigirir.

3. Teknoloji ve Veri | 4. Yetkinlik Boslugu
Yoksunlugu | Sirecte verimsizlige, tutarsizliga
Dogru konum verisi, analitik ve 3D ~ve ciddi zaman kayiplarina neden
gorsellestirme eksikligi belirsizlik olur.

yaratir.




Pazarin Sesi: Kanitlanmis Aci Noktalari

34 kisilik pilot anket ¢alismasinin ¢carpici sonuglari, pazarin acil bir degisim talep ettigini gosteriyor.

Guven & Etik Maliyet & Manipulasyon Cozum Talebi (Firsat)
N S B
o] Emlakcilara karsl guvensizlik. o] Fiyatlarin manipule edildigi o Kesin bir seffaflik ve net
A 794 A 94'1 dusuncesi. A" 971 fiyat/komisyon politikasi talebi.
S C T T
% 76‘5 Mesleki etik eksikligi algisi. % 91 ‘2 Komisyon oranlarinin asiri % 85. 3 3D turlar ve teknolojik

yUksek bulunmasi. cozumlerle islem yapma istegi.

o Sektorel yetkinlik eksikligi
A’ 76‘ 5 sikayeti.

Musterilerin neredeyse tamami seffaflik ariyor ve teknolojik yenilikleri benimsemeye hazir.




Seffaf, Veri Odakli ve e A
5 - . ogrulanmis llan sistemi
U yg u n M a I |yet| | E kOS ISte m Tapu kayitlar ve yerinde fiziksel kontroller

araciligiyla %100 dogrulanmis,
manipulasyondan uzak ilanlar.
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Gayrimenkul surecini guvenilir ve tamamen
dijital bir deneyime donusturuyoruz.

E:lzﬁk K]t::n';isy?r; :— Tesvik :r?"“'--- Emlak
adece alicidan %2 komisyon. —_— . s
Satici igin sifir maliyet. Portfoy 3 Mlmal‘l —— Veri Odakli Fiyat Analizi

getiren saticilara blytme tesvikleri. e =2 Bolgesel veri icgbriileri ile
% dogru fiyatlama ve algoritmik
- /  alici-satici eslegtirmesi.
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3D & Kesintisiz Teknoloji

Her zaman, her yerden kullanici
dostu Web & Mobil erisimi. y



Fiziksel Sinirlari Asan
Dijital Deneyim

Entegre Randevu Sistemi:

Alici ve saticilar igin
3 aninda senkronize olan,
guvenli uctan uca iletisim
ve randevu planlama
moduld.

Interaktif 3D Sanal Turlar:

Fiziksel ziyaret zorunlulugunu
ortadan kaldiran, yuksek
cozunurluklu dijital ikizler

ve hassas kat planlar.

Dinamik Harita Gorlinimii:
Dogrulanmis konumlar
uzerinden, mikro bolgesel
veri analizi ve akilli filtreleme.

Babliy Dona - BACHCY CADDEBCSTANDA,
&7 SANLD EhkiES

#i TEeF 3K § Yepeds
2R ES0000TL
lulil

il



Pazar Hacmi: Istanbul'un 1.15 Trilyon TL'lik Potansiyeli

Makro Hedef (2025 Tahmini)
Istanbul'da 230.000 konut satisi.

Toplam Pazar Hacmi

Ortalama Birim Fiyat: ~5.000.000 TL
Toplam: 1.15 Trilyon TL

Emlak Mimari 1. Yil (Base) Hedefi

Sadece %0.1 Pazar Payi
Gerceklesecek islem: 230 konut satisi
Islem Hacmi: 1.15 Milyar TL

Ik Y1l Komisyon Geliri (%2):
23 Milyon TL (~ 676.000 USD)




Rekabet Matrisi: Geleneksel Céziimlerin Otesinde

Yuksek Teknolojik Seffaflik

A

Zingat, Evtiko, Tapu.com Emlak Mimari
(Ylksek komisyon veya yatinm maliyeti) (Oyun Degistirici - Tam geffaflik, %2 komisyon)
Yiiksek Islem Maliyeti ¢ > Distik Islem Maliyeti
Standart Emlak Ofisler sahibinden.com

(Dogrulanmamusg ilanlar, bilgi kirliligi)

L

Geleneksel [/ Manuel Sistem

Dolayl (PropTech CRM) ve dogrudan rakipler ya sadece teknoloji satiyor ya da sadece aracilik yapiyor.
Emlak Mimarn, ikisini birlestirerek maliyeti dusuren tek platformdur.



Olceklenebilir ve Cesitlendirilmis Is Modeli

Gelir Kalemleri (Revenue Streams)

Ana Motor: %2 Islem Komisyonu
(Sadece alicidan).

Kiralama: Bir aylik kira bedeli komisyonu. a

————

Premium Hizmetler: Saticilar i¢in oncelikli
ilanlar ve 6ne ¢ikan miilkler. "

Abonelik Modeli: Sektor profesyonelleri =
i¢in veri analitigi ve raporlama paketleri. =
il -

B2B Reklam Alanlari: Gelistiricilerve

finans kurumlari igin hedefli reklamlar. | J

Maliyet Yapisi (Cost Structure)

Yazilim gelistirme ve bulut altyapisi.

Agresif dijital pazarlama.

3D ekipman operasyonlari.

Biiyiime Dinamigi: ‘Gayrimenkul Getir, Kazan' modeli ile diistik maliyetli (organik) portfoy edinimi.




Lansmandan Globale Yol Haritasi

\\"\.
2026: Lansman & ispat \ "
Asamasi (Istanbul) \\ __ 2028+: Olgeklenme &
s _ // - B2B |hracat
. E!j dinamik pazarda (Istanbul) pazar =/ - . Tdm Tirkiye capinda operasyon.
nufuzu. _-____,_:"’__’_.f’
+ Ucretsiz 3D tur ve profesyonel e « 3D tur teknolojisinin otel, turizm
fotograf¢ilik ile kullanici gekimi. ve ticari gayrimenkullere
« "Gayrimenkul Getir, Kazan" w uyarlanmasi (SaaS modeli).
kampanyasi ile hizli portfoy insasi. 2027: Buyume & « Uluslararasi pazarlara teknoloji
: Entegrasyon lisanslama.
L \ « Banka ve mortgage sirketleriyle
\ \ APl/ortaklk entegrasyonlar.
/. « Ankara ve izmir pazarlarina

genigleme.

_ / + Influencer ve buyuk ¢apli

pazarlama operasyonlari.



5 Yillik Projeksiyon: Hizlanan Karlilik Egrisi

Seffaf, teknoloji
odakh ve disuk
maliyetli blyuime
modeli

sayesinde guglu
Yatirim Getirisi (ROI).
Kar marjlari, yazihm
otomasyonu ile
otomasyonu ile her
yil geometrik olarak
genisler.
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Biiytimenin Yakiti: Yatirim ve Stratejik Dagilim

%20 - Ekipman
Yiiksek coziiniirliikli kameralar,
Isiklandirma ve 3D gekim sistemleri.

The Ask
Gerekli Fon; 250.000 USD
Teklif Edilen Hisse: %20 - %30 |

%60 — Pazarlama & Reklam

Agresif miisteri edinimi, dijital
kanallar, SEO ve kampanyalar.

%10 — Yazilim Gelistirme

Mobil/Web altyapisinin iyilestirilmesi,
sunucu giderleri, algoritma bakimi.

%10 = Kurumsal Giderler

Operasyonel araclar, cekirdek
personel ve hukuki siiregler.

Hedef: Operasyonel karliliga (Break-even) ve tam yatirim geri doniisiine ivmelenme hedeflenmektedir.



Vizyonu Hayata Geciren EKip

CO-FOUNDER (Yazihm Muhendisi)
Muhammed Salih Ozer

CO-FOUNDER (Finansal Uzman)
Yusuf Yasargun

CMO (Avukat)
Osman Salih Yasargun

Emlak Mimari:
Gayrimenkulde
Seffaf Gelecege
Yatirim Yapin.

www.emlakmimari.com
msalih.ozerz@gmail.com
Sancaktepe, Istanbul, Tirkiye

Vaktiniz ve ilginiz icin tesekklr ederiz.



